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Checkliste zur Konkurrenzanalyse
Jedes Unternehmen hat Konkurrenz. Um die Kunden jedoch für sich zu gewinnen, müssen Sie besser sein als die anderen Unternehmen. Die Checkliste soll Ihnen helfen, sich bewusst zu machen, welche Konkurrenten es gibt und was sie anbieten. 

Konkurrenz 
· Wie viele Konkurrenzunternehmen gibt es in Ihrer Region?

· Was bieten Sie an? 

· Was bieten Ihre Konkurrenten an?

· Wie teuer ist es?

· Was denken die Kunden darüber?

· Welche Unterschiede gibt es zwischen ihrem Unternehmen und den anderen?

· Wie gehen die anderen Unternehmen mit ihren Kunden um?

· Wie gehen Sie mit ihren Kunden um?

· Welches Preis- Leistungsverhältnis haben die Unternehmen?

· Welche Zielgruppe spricht er an?

z.B. die Generation zwischen 30 und 60 Jahren
· Welche Zielgruppe sprechen Sie an?

· Was ist das besondere an ihrem Unternehmen?

· Warum sollen die Kunden gerade zu Ihnen kommen?

z.B. wir sind Kundenfreundlich, 
· Bieten Sie etwas zusätzlich an?

z.B. 
Bei weiteren Fragen stehen wir Ihnen gerne zur Verfügung:
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